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Um passo por dia. Sete dias.
Uma campanha no ar.

O que separa guem vende de quem ndo vende quase nuNca
€ o produto: &€ chegar até o fim e colocar a primeira
campanha no ar. A maioria trava no meio do caminho,
tentando deixar tudo perfeito.

Este protocolo existe para vocé ndo travar. Ele divide o trabalho em 5
passos, distribuidos em 7 dias, com uma lista curta do que precisa
estar pronto no fim de cada dia. Além do passo a passo, voceé recebe
modelos prontos para usar: a estrutura da pdagina de vendas em
inglés, os textos dos anuncios e a planilha da campanha.

1 2 3 4 5

ESCOLHER PERSONALIZAR CADASTRAR PAGINA CAMPANHA

Dial Dia 2 Dia 3 Dia 4 Dias5a7

6 AS 3 REGRAS DO PROTOCOLO

1. Feito € melhor que perfeito. Uma pdgina simples no ar vende;
uma pagina perfeita no rascunho ndo vende.

2.Um produto por vez. S6 escolha o segundo depois que o
primeiro tiver campanha rodando.

3. Nd&o pule o checklist. Cada item existe porque, sem ele, 0 passo
seguinte quebra.

Reserve na agenda: cerca de 1 a 2 horas por dia. Se perder um dia, ndo recomece:
continue de onde parou.
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PASSO 01

ESCOLHER
O PRODUTO

Dia 1- Uma decisdo, ndo uma pesquisa
que dura duas semanas.




PASSO 01-DIA1

Escolha um produto em até
uma hora

O primeiro produto serve para aprender o caminho inteiro: escolher
rapido ajuda mais que escolher perfeito. J& tem produtos prontos (um
kit, uma licenca de revenda, um material seu)? Use os filtros abaixo.
Ainda ndo tem? A proxima pagina mostra como montar um.

Os 4 filtros
01 Vocé entende o assunto ou se interessa por ele. Vai ser mais facil
escrever o anlncio e responder perguntas.

02 O problema é claro e urgente para quem compra: organizar
dinheiro, dormir melhor, conseguir clientes. Produto de "curiosidade’
vende menos.

03 Fica longe de promessas de saude e de dinheiro no primeiro teste. A
Meta revisa esses nichos com mais rigor, e andncio reprovado atrasa
tudo.

04 Vocé consegue imaginar o andncio em uma frase. Os modelos de
andncio do Passo 5 ajudam.

Checklistdo dial

() Passeios 4 filtros e escolhi um Gnico produto.

Escrevi em uma frase para quem é e qual problema resolve.

Exemplo: "Para quem vive no cheque especial e quer um plano simples para sair
das dividas."

D Defini o prego em délar (produtos simples costumam ficar entre US$
10 e US$ 24).

Tenho o arquivo do produto em mdos (pronto ou criado na préxima
pagina).
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Monte um produto simples em
uma tarde

Produto low ticket em dolar ndo precisa ser um curso. Um PDF prdtico,
que resolve um problema especifico de um publico especifico, ja é
venddvel. Escolha um destes formatos:

Formato oqueé Exemplo de nome
Guia passo a 15 a 30 paginas resolvendo

P bag 7-Day Budget Reset Plan
passo um problema
Planner / PAginas para a pessoa Weekly Meal Prep
workbook preencher Planner
Checklists e Listas e templates prontos Etsy Shop Launch
modelos para usar Checklist

30 a 50 prompts organizados ChatGPT Prompts for

Pack de prompts
P P por tarefa Realtors

O roteiro da tarde

Defina a promessa em uma linha: [resultado] para [pablico] sem
[obstaculo].

Peca a estrutura a uma IA com o modelo abaixo.

Complete cada segdo com a A e revise tudo com os seus olhos.

Diagrame no Canva com um modelo de ebook ou planner e exporte
em PDF.

a MODELO DE PEDIDO PARA A IA (EM INGLES)

Act as an expert in [topic]. Create the outline of a 20-page
practical PDF guide called "[title]" for [audience] who want [result]
without [obstacle]. Include a short intro, 5 to 7 chapters with
actionable steps, one checklist per chapter and a one-page
quick-start plan. Use simple English.

A |A erra: leia o produto inteiro antes de vender e néo copie conteldo de terceiros.

PROTOCOLO PRIMEIRA VENDA EM DOLAR 05



PASSO 02

PERSONALIZAR
SEM REESCREVER

Dia 2 - Deixar o produto com a sua

ara em uma tarde.

2



PASSO02-DIA 2

Ajuste o produto, nao recrie

O trabalho deste dia é pequeno e tem limite: deixar o arquivo em
inglés com uma marca sua e preparar a imagem que vai aparecer nd
pdgina e no andncio. Reescrever o conteddo do zero ndo faz parte do
protocolo.

O que fazer

01 Crie um nome de marca simples em inglés para assinar seus
produtos (ex. "Bright Path Guides"). Use o mesmo em tudo.

02 Abra o PDF no Canva (ele importa PDF) e coloque a marca na capa
e no rodapé. Troque cores s6 se quiser.

03 Leia o produto inteiro uma vez. Vocé precisa saber o que estd
vendendo para escrever a pagina e responder clientes.

04 Exporte o PDF final e guarde com um nome claro, como
"debt-payoff-plan-vi.pdf".

05 Crie aimagem de capa em 2 formatos: quadrada (1080x1080) para
a plataforma e uma vers@o de mockup para a pagina.

ARMADILHA DO DIA 2

Passar 3 dias mexendo em fonte e cor. Se o PDF abre bem no
celular e a capa estd legivel, estd pronto. Siga para o dia 3.

Checklist do dia 2
Tenho um nome de marca em inglés.
O PDF final estd exportado e abre bem no celular.

Tenho a capa quadrada e a imagem de mockup.

0000

Li o produto inteiro e sei explicar o que tem dentro em 4 topicos.
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PASSO 03

CADASTRAR
E COBRAR
EM DOLAR

Dia 3 - Produto na plataforma, preco
em dolar e entrega automatica.



Escolha onde o comprador vai

pagar

O checkout é a tela onde o comprador digita o cartdo. Ele precisa
aceitar cartdo internacional e mostrar o prego em doélar. Ndo precisa
de empresa no exterior: sdo trés caminhos.

Caminho

1. Plataforma
brasileira com
venda
internacional

2.Link de
pagamento de um
gateway

3.Loja gringa de
produtos digitais

Exemplos

Hotmart,
Kiwify, Cakto

Stripe
(Payment
Links), PayPal

Lemon
Squeezy,
Gumroad

Vantagem

Entrega o arquivo
sozinha, tem
campo para o pixel
e deposita em reais

Checkout que o
comprador de fora
j& conhece

Entrega o arquivo;
a Llemon Squeezy
também cuida dos
impostos de outros
paises

0 QUAL ESCOLHER NA PRIMEIRA VENDA

Atencgdo

Confira se o
checkout mostra o
prego em dolar e
aceita cartdo
estrangeiro

Nd&o entrega o
arquivo: vocé
precisa de uma
pdgina de
obrigado com o
download

Saque em dolar:
confira no
cadastro se o
Brasil € aceito e
por qual meio
(PayPal ou banco)

Comece pelo caminho 1: € o que tem menos pegas para dar
errado. Os caminhos 2 e 3 fazem sentido quando vocé quer um
checkout com cara de gringo ou jd vende bastante para fora.

Taxas, prazo de sague e moedas aceitas mudam com frequéncia: confira a pagina
de pregos da opgdo escolhida antes de definir o prego do produto.

PROTOCOLO PRIMEIRA VENDA EM DOLAR
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PASSO03-DIA3

Deixe a venda funcionando
sozinha

Com o checkout escolhido, cadastre o produto e garanta que o
comprador recebe o arquivo sem vocé fazer nada.

O que fazer

01 Crie a conta na opgdo escolhida e conclua a verificagdo de
identidade, se ela pedir.

02 Cadastre o produto como produto digital, com nome e descrigdo
em inglés.

03 Defina o prego em doélar (ou ative a venda internacional, conforme a
plataforma). Use o preco sugerido do produto.

04 Configure a entrega: suba o PDF final na plataforma ou, nos links de
pagamento (caminho 2), prepare a péagina de obrigado com o
download (Passo 4).

05 Copie o link de checkout e faga uma compra de teste para conferir
se o arquivo chegou.

o OS MENUS MUDAM

As plataformas mudam nomes e lugares das opgoes. Se ndo
achar "délar” ou "internacional’, procure em Preco, Moeda ou
Checkout, ou na central de ajuda.

Checklist do dia 3

Checkout escolhido e conta aprovada.

Produto cadastrado com nome e descrigdo em inglés, pregco em
dolar.

Entrega testada: o arquivo chegou.

Tenho o link de checkout copiado.

00 00
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PASSO 04

SUBIR
A PAGINA

Dia 4 - PAgina de vendas no ar,
100% em inglés.




PASSO04-DIA 4

Vé L} L]
Pagina simples, clara e em
L] Pl
ingles
Vocé ndo precisa de uma pdgina bonita: precisa de uma pdgina
clara. Use o modelo das proximas pdaginas, com as segdes na ordem
certa e os textos em inglés para completar. Monte no WordPress com

Elementor, ou na propria pagina de produto da plataforma escolhida
no Passo 3.

O que fazer

01 Siga o modelo de pagina (préximas paginas) e monte as segoes na
ordem indicada.

02 Trogue os textos pelo nome, os 4 tépicos e a capa do seu produto.
Tudo em inglés, inclusive botdes e garantia.

03 Deixe os botdes de compra prontos: na proxima pdgina voceé liga
cada um ao checkout.

04 Teste no celular: a maioria das visitas vem do Instagram e do
Facebook no celular.

05 Publique e salve o enderego da pagina. E o link do andncio.

6 TESTE DO ESTRANHO

Mostre a pagina no celular para alguém por 10 segundos e
pergunte: ‘o que estou vendendo e por quanto?”. Se a pessoa
n&o souber responder, o titulo e o prego precisam ficar mais
visiveis.

Checklist da pagina

D Pagina publicada, 100% em inglés.

D Testei no celular: abre rapido e o botdo aparece sem precisar
procurar.

D Passei no teste do estranho.
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A pagina de vendas, secao por

secao

Monte nesta ordem. Os textos em inglés sdo pontos de partida: troque
O gque estd entre colchetes pelo seu produto.

Seg¢do

1. Titulo

2. Subtitulo

3.Imagem +
botdo

4. Problema

5.0 que tem
dentro

6. Para quem
é

7. Oferta

8. Garantia

9. Perguntas

10. Botdio
final

O que colocar

Resultado + publico

Como, e sem qual
obstdculo

Mockup do produto
e prego

3 situagdes que a
pessoa vive

4 topicos concretos

3 perfis

Prego e forma de
entrega

Prazo de reembolso

3 ou 4 davidas
comuns

Repita a chamada

Modelo eminglés

The simple [format] that helps [audience]
[result]

No [obstacle]. Just a clear, step-by-step
plan you can start today.

Get instant access for $[price]

If you keep [situation 1], [situation 2] or
[situation 3], this was made for you.

Inside youll find: [item 1], [item 2], [item 3],
[item 4].

This is for you if you are [profile 1], [profile
2] or [profile 3].

Everything above for $[price]. One-time
payment, instant download.

Try it risk-free for 14 days. Not for you?
Email us for a full refund.

How do I get it? Right after payment, by
email.

Yes, | want [product] for $[price]

Deixe o prego em dolar e a frase ‘instant download" junto de cada botdo.
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PASSO04-DIA 4

Ligue o checkout a sua pagina
no WordPress

A pdgina de vendas leva o comprador até o link do checkout; depois
de pagar, ele volta para uma pdagina de obrigado.

O que fazer

01 Copie o link de checkout do produto. Toda opgdo do Passo 3 gera
um (no Stripe, ele se chama Payment Link).

02 No Elementor, clique em cada botdo de compra e cole o link no
campo Link do botdo. Faga isso em todos os botdes, inclusive o do fim
da pagina.

03 Crie uma pdgina de obrigado no WordPress, com a confirmagdo e,
se o checkout ndo entrega o arquivo, o botdo de download. Deixe-a fora
do Google ("noindex" no plugin de SEO).

04 Configure o redirecionamento: na plataforma de pagamento,
procure a opgdo de enviar o comprador para uma pdagina depois do
pagamento e informe a pdgina de obrigado.

05 Pixel: as plataformas brasileiras tém campo para o ID do pixel. Com
Stripe ou PayPal, instale o pixel no WordPress e faga a pagina de
obrigado registrar a Compra.

LINK DE DOWNLOAD

Um download na pdagina de obrigado pode ser repassado. Na
primeira venda, tudo bem; quando crescer, prefira um checkout
que entregue por e-mail.

Checklist do dia 4

C] Botdes ligados ao checkout e pagina de obrigado configurada.

D Compra de teste feita a partir da pagina: pagamento, arquivo e
evento Compra.
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PASSO 05

PRIMEIRA
CAMPANHA
NO AR

Dias 5 a 7 - Pixel, teto de teste

e campanha ligada.




PASSO05-DIAS

- - L] ~
Dia 5: prepare a medicao
Antes de gastar 1 dolar, a Meta precisa conseguir ver quem comprou.
Sem isso, ela otimiza no escuro e vocé ndo aprende nada com o
dinheiro investido.
01 Crie o pixel no Gerenciador de Eventos da Meta.
02 Conecte o pixel na plataforma de pagamento (Hotmart e Kiwify tém
integrag@o propria) e na pagina de vendas.
03 Faga uma compra de teste e confira se o evento Compra
(Purchase) aparece no Gerenciador de Eventos.

04 Defina o teto do teste e trave no limite de gastos da conta (préxima
pagina).

NAO AVANCE SEM ISTO

Se a compra de teste ndo aparece no Gerenciador de Eventos,
ndo ligue a campanha. Resolva o pixel primeiro.
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PASSO 05 - MODELOS DE ANUNCIO

Trés criativos, trés angulos

A campanha do dia 6 testa trés criativos, um por conjunto. Use um
dangulo diferente em cada um: assim vocé descobre qual mensagem
o puUblico responde.

Angulo Imagem Texto principal (inglés)
A cena do Still stuck with [situation]?
1.Proble  problema, sem [Product] shows you how to [Result],
ma rosto sofrido nem  [result], step by step. Instant made simple
antes e depois download.
PO Picture [result] in the next
2. Result [time]. [Product] gives you the  Your [result]
resultado .
ado steps, checklists and plan
alcancado
templates.
Inside [Product]: [item 1], [item
Mock
3. ockup do 2], [item 3] and [item 4]. Get [Product]
produto num . )
Produto L One-time payment, instant today
tablet + 4 topicos
access.

PARA O ANUNCIO NAO SER REPROVADO

Né&o afirme nada pessoal sobre quem vé ("Are you in debt?”), néo
prometa ganho de dinheiro nem resultado de salde e ndo use
imagens de antes e depois.

Formato: 1080x1350 (feed) para os trés. Escreva o titulo em cima da imagem em
poucas palavras, e o texto principal completo no campo do andncio.
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Dia 6: ligue a campanha

A estrutura mais segura para o primeiro teste: uma campanha de
Vendas, trés conjuntos e um criativo diferente em cada conjunto, com
o orgamento definido no conjunto. Assim cada criativo recebe o
mesmo dinheiro e vocé sabe qual funcionou.

Item Configuragéo

Objetivo Vendas (Sales), evento Compra (Purchase)
Estrutura 3 conjuntos, 1 criativo em cada

orgamento US$ 5 por dia, por conjunto (EUA e Canadd)
Paises EUA, Canadd, Reino Unido e Austrdlia
Pablico Aberto (Advantage+), a partir de 25 anos

US$ 5 x 3 criativos x 3 dias = US$ 45, mais impostos e

Teto do teste . )
cambio

Quem tem a Cartilha do Trafego Pago para a Gringa encontra cada item explicado
em detalhe, inclusive o cendrio para a América Latina.

Dia 7 em diante: as regras dos 3 dias
Dia 1 da campanha: ndo mexa em nada. A Meta estd aprendendo
para quem entregar.

° Fim do dia 2: desligue o criativo com taxa de cliques no link abaixo de
0,8% e nenhum inicio de checkout.

Q Dia 3: anote os numeros na planilha da campanha.
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PLANILHA DA CAMPANHA

Anote todo dia. A planilha
calcula o resto.

Junto com este protocolo vem a Planilha da Campanha, que abre no
Excel e no Google Planilhas. Ela tem trés abas:

 Teto do teste: vocé preenche orgamento por criativo, nGmero de
criativos, dias, cdmbio e impostos, e ela mostra quanto o teste custa de
verdade, em reais.

« Didrio: uma linha por dia com valor gasto, impressoes, cliques, visitas,
inicios de checkout, compras e receita. CTR, CPC, custo por compra e
ROAS s@o calculados sozinhos.

* Como usar: onde achar cada nimero no Gerenciador de AnUncios.

6 O ALERTA AUTOMATICO

Se a taxa de cliques (CTR) de um dia ficar abaixo do limite (0,8%
para EUA e Canadd, 1% para a América Latina), a célula fica
vermelha. E o sinal para revisar o criativo no fim do dia 2.

Anote sempre no mesmo hordrio, olhando o dia anterior completo: os
ndmeros do Gerenciador mudam ao longo do dia.

Colunas para deixar visiveis no Gerenciador: Valor usado, Impressoes, Cliques no link,
Visualizagdes da pdgina de destino, Finalizagées de compra iniciadas e Compras.
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TRAVOU?

Os 6 bloqueios mais comuns e a
saida de cada um

| 'N&o consigo escolher o produto.’
Volte aos 4 filtros do Passo 1 e use o desempate. O primeiro produto é para
aprender o caminho; o segundo serd mais facil.

B "Meu anuncio foi reprovado.”
Leia o motivo no Gerenciador. Quase sempre € uma frase que fala
diretamente de um problema pessoal de quem vé ("Vocé estd endividado?")
ou uma promessa de resultado. Reescreva sem isso e peca nova andlise.

| 'O pixel ndo registra a compra.’
Confira se o mesmo pixel estd na pdgina e na plataforma de pagamento, e
refaca a compra de teste. Ndo ligue a campanha antes de resolver.

B "Minha conta de andncios foi restrita.”
Ative a verificagdo em duas etapas, confira os dados de pagamento e pega
revis@o pelo proprio Gerenciador. N&o crie varias contas novas em
sequéncia.

| "Gastei o teto e ndo vendi.'
Pare, nGdo aumente a verba. Veja em qual etapa as pessoas param: clique,
pdgina, checkout ou compra. Ajuste s essa etapa.

| 'Estou com medo de gastar.”

Por isso existe o teto. Vocé decide antes o m&ximo que aceita investir para
aprender, trava na conta, e o risco fica limitado a esse valor.
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Os 7 dias em uma pagina

Dia

7+

Passo Pronto quando...

Escolher Um Unico produto escolhido e baixado

Personalizar PDF com sua marca, capa e mockup prontos
heckout Ihido, pr m dolar, entr:

Checkout Checkout escolhido, prego em ddlar, entrega

testada

Pagina em inglés no ar, botdes ligados ao

Pagina checkout, obrigado

Medicdo Pixel registrando a compra de teste, teto travado
Campanha 3 conjuntos, 1 criativo cada, ligada

Leitura NUmeros anotados todo dia por 3 dias

AVISO IMPORTANTE

Este protocolo & um material educativo de organizagdo e
implementagdo. Ele ndo garante vendas, lucro ou retorno sobre
o investimento. Resultados dependem do produto, da oferta, da
pdgina, do anuncio, do pais e do momento. Invista em andncios
apenas o que vocé pode perder enquanto aprende.
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